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Die folgenden Inhalte wurden vermittelt:
Sales-Mindset, Distinktion & Besonderheiten verschiedener Vertriebskanäle,

eine erfolgreiche Verkaufsstrategie entwickeln, Verkaufspsychologie,
Kommunikation & Rhetorik 
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Köln, Juli 2025

An dem Modul wurde erfolgreich teilgenommen und im schriftlichen,
mündlichen und praktischen Bereich geprüft.


